Selbststandigkeit? Ja!
Aber bitte mit Plan.

Was du als Selbstandiger ,draufhaben” musst.

A) Geschidftsmodell & Positionierung

Bevor du mit Marketing, Buchhaltung oder anderen Bereichen loslegst,
musst du dein Fundament klar definieren:

¢ Positionierung & Angebot
o Was bietest du an? (Produkt/Dienstleistung)
o Wer ist deine Zielgruppe?
o Was macht dein Angebot einzigartig (USP)?

e Geschidftsmodell & Preisstrategie
o Wie verdienst du dein Geld? (Einzelbuchungen, Pakete, Abo-
Modelle?)
o Wie setzt du deine Preise?
o Welche Einnahmequellen kannst du zusatzlich erschlieBen?

¢ Kunden- & Marktanalyse
o Gibt es Nachfrage fur dein Angebot?
o Wer sind deine Wettbewerber und was unterscheidet dich von
ihnen?
o Wo erreichst du deine Wunschkunden am besten?

Sobald diese Punkte klar sind, kannst du gezielt die weiteren
unternehmerischen Bereiche aufbauen.
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B) Weitere zentrale Geschiéftsbereiche

1. Marketing & Kundengewinnung

Zielgruppenverstandnis: Wer sind deine Wunschkunden? Was sind
ihre Probleme?

Online-Prasenz: Professionelle Website, Social Media, SEO
Content-Marketing: Blog, Videos, E-Mail-Newsletter
Kundenakquise & Vertrieb: Neukundengewinnung, Netzwerken,
Empfehlungen

Positionierung als Expert:iin: Wie wirst du zur Marke in deinem
Bereich?

2. Buchhaltung & Finanzen

Rechnungsstellung & Mahnwesen: Korrekter Aufbau von
Rechnungen, Zahlungsmanagement

Steuern & Abgaben: Umsatzsteuer, Einkommensteuer, Gewerbesteuer
Kosten & Rucklagen: Welche Ausgaben kannst du absetzen?
Finanzielle Puffer fur Krisenzeiten

Buchhaltungstools & Software: Nutzt du einen Steuerberater oder
machst du alles selbst?

3. Recht & Vertridge

Rechtsform & Gewerbeanmeldung: Einzelunternehmen, GmbH oder
UG - welche passt zu dir?

AGB & Vertrage: Klare Vereinbarungen mit Kunden schitzen dich
vor Streitigkeiten.

Datenschutz & Impressum: DSGVO-konforme Website und
Kundendatenverwaltung.

4. Zeit- & Selbstmanagement

Fokus & Prioritaten setzen: Was bringt dein Business wirklich voran?
Produktivitatstechniken: Effizientes Arbeiten ohne sich zu verzetteln

Work-Life-Balance: Selbststandig # immer arbeiten. Wie sorgst du fur
langfristige Energie?
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5. Kundenservice & Community-Aufbau
¢ Kundenbindung: Wie sorgst du dafur, dass Kunden wiederkommen?
e Feedback & Weiterentwicklung: Kundenmeinungen aktiv nutzen, um
dein Angebot zu verbessern
e Community-Building: Stammkunden, Empfehlungsmarketing, treue
Fans — ein unschéatzbarer Wert!

Fazit

Fachwissen allein reicht nicht — fur eine erfolgreiche Selbststandigkeit brauchst
du auch Strategie, Finanzplanung, rechtliches Grundwissen und gutes
Selbstmanagement. Welche dieser Punkte hast du schon im Griff? Und wo
mochtest du dich noch verbessern?

Diese Ubersicht kann nicht alles abdecken, aber sie hilft dir, die wichtigsten
Bausteine deines Starts zu prifen. Denn Selbststandigkeit bedeutet nicht nur
Freiheit, sondern auch Verantwortung und stetiges Lernen. Mit einer klaren
Strategie und klugen Entscheidungen legst du den Grundstein fur langfristigen
Erfolg.

Fur allgemeine Fragen ist die IHK in meinen Augen immer eine gute
Anlaufstelle. Wenn du deine Geschéaftsidee auf Herz und Nieren prifen, deine
Positionierung scharfen oder dein Geschaftsmodell konkretisieren moéchtest,
bist du bei der MARKEN HEXE® an der richtigen Adresse.

Viel Erfolg auf deinem Weg!
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